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Warum ist das sinnvoll?

Kurze Lebensmittel-Lieferketten (KLL) kénnen landliche
Gemeinden unterstiitzen, Landwirten faire Preise bieten,
Zugang zu frischen, lokalen und saisonalen Produkten

Wieso wird dies nicht umgesetzt?

Obwohl Konsumenten Lebensmittel aus kurzen Liefer-
ketten wertschatzen, werden sie abgeschreckt durch deren
hohere Kosten und geringere Verfiigbarkeit im Vergleich

bieten und zugleich die negativen Auswirkungen auf die

Umwelt reduzieren

zu Lebensmitteln aus klassischen Versorgungssystemen

Was konnen die verschiedenen Beteiligten tun?
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Angebot erh6hen

Genossenschaften bilden.
Verbraucher kaufen gerne alle
Lebensmittel an einem Ort.
Durch Zusammenarbeit konnen
Erzeuger ihre Effizienz steigern
und eine breitere Produktpalette
in groBerer Menge liefern.

Lieferanten kontaktieren.
Erzeuger, welche nicht Uber
ausreichende Lieferressourcen
verfiigen, konnen sich mit
Lieferanten in  Verbindung
setzen, um Zugang zu weiteren
Vertriebswegen (z.B. Super-
markte, HoReCa) zu erhalten.

é Gesetzgeber
Preis rechtfertigen

Verbraucher-
verbande

Landverfiigbarkeit erhdhen.
Kleinbauern haben aufgrund
strenger Eigentumsvorschriften
und hoher Preise nur einge-
schrankt Zugang zu Land.
Anderungen in der Politik sowie
lokale Initiativen konnen die
Situation verbessern.

Mehrwertsteuer auf KLL-
Produkte verringern.

Ein niedrigerer Preis fir
Produkte aus KLL wiirde deren
Attraktivitat fir Verbraucher
erhohen.
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Regionale Verarbeitungsbe-
triebe aufbauen. Erzeuger
konnen Kapazitaten ihrer
Verarbeitungsbetriebe teilen,
um Rohprodukte vor Ort zu
verarbeiten und somit ihre
Verkaufspotenziale zu erhéhen.

Offentliche Ausschreibungen
stiickeln oder Lieferanten
biindeln. Offentliche
Ausschreibungen kdnnen somit
KLL-Erzeuger unterstiitzen, die
alleine nicht in der Lage sind die
gesamte Produktionsleistung
oder Produktpalette zu erbringen.

Budgetmodell fiir 6ffentliche
Ausschreibungen.

KLL-Erzeuger sind nicht in der
Lage in einem System zu kon-
kurrieren, das Ausschreibun-
gen lediglich auf Grundlage des
niedrigsten Preises vergibt.
Umwelt-, Sozial- und
Nachhaltigkeitsaspekte sollten
ebenfalls beriicksichtigt
werden, um die Forderchancen
von KLL-Erzeugern zu erhohen.
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Zertifizierungs- und
Uberwachungssysteme
implementieren. Durch die
Auferlegung von Standards zur
Bekampfung von Lebensmittel-
betrug wird der Mehrwert von
KLL-Produkten und das
Verbrauchervertrauen gestarkt.
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Verbrauchern den Wert ver-
mitteln. Wir alle kénnen das
Bewusstsein fiir die sozialen,
wirtschaftlichen, ©kologischen
und gesundheitlichen Vorteile
von KLL scharfen - durch
gezielte Kampagnen, Bildungs-
programme, Workshops, Veran-
staltungen vor Ort und/oder
Agrotourismus.
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Diese Empfehlungen stammen aus Interviews mit 32 Experten auf nationaler Ebene (in DE, NL, HU, CH, EL, ES) und auf EU-Ebene. Sie
reprasentieren die Ansichten von Verbrauchern, Erzeugern, politischen Entscheidungstragern und assoziierten KLL-Beteiligten (z.B.
HoReCa (Hotel/Restaurant/Catering), Agrotourismus, Zertifizierungsstellen).





